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Vergabe — einfach und sicher?! Informationsveranstaltung fur Start-ups, KMU und Kommunen Fraunhofer SIT



Chancen nutzen - Start-ups als Innovationsmotor

Start-Up:

1. ein kiirzlich gegriindetes Unternehmen
2. mit einer innovativen Geschaftsidee und
3. hohem Wachstumspotential

ABER: Nur 4,0% der Gesamtumsatze werden durch Geschaftsbeziehungen mit
Behorden (B2G) erzielt, die bisher noch selten ihre Beschaffungsprozesse offen fir
Startups gestalten.

Quelle: Deutsche Start-up Monitor 2019

Vergabe - einfach und sicher?




Chancen nutzen - Start-ups als Innovationsmotor

App zur zentralen
und optimierten
Vergabe von
Kindergartenplatzen
fir Kommunen

o  Kita-Planer” oder

»KIVAN

Vergabe - einfach und sicher?

App fur Abrufbusse
sog. Shuttle on
demand

e eHopper

Gerat fur Spezialfahrzeuge
telemedizinische und

Fernuntersuchungen Aufklarungsdrohnen

e Tvto Care zur Bekampfung von
: TyHALEA Waldbranden




Innovationsfordernde Auftragsvergabe
Leitfaden der EU Kommission (2021/C 267/01)

Ziel: Einbeziehung von Innovationstreibern (u.a. Start-Ups, KMU) soll
Ubergang zu griiner und digitaler Wirtschaft erleichtern & wirtschaftliche

Erholung beschleunigen I
|

nnovationsprozess keine

oder Ergebnis eines  Standardprodukte/-
Innovationsprozesses dienstleistungen

inkrementelle,
disruptive oder
transformative
Innovation




Innovationsfordernde Auftragsvergabe
Leitfaden der EU Kommission (2021/C 267/01)

Politische Rahmenbedingungen
e politisches Mandat: klare Vision, Informationskampagnen, Mittelzuweisung

\
Zugang zur Vergabe flr Innovatoren erleichtern
e Hirden Gberwinden insbesondere Markterkundung
|
Vergabe flir Innovatoren attraktiver zu gestalten
¢ Hiirden Giberwinden insbesondere Verfahrensgestaltung
[

. staatliche Beihilfen zur Innovationsférderung




FPS

Ihre Kanzlei. Ihr Partner.

Hlrden Uberwinden

Start-Ups und KMU erfolgreich in die Vergabe einbeziehen



Entscheidende Rechtsgrundlagen




Wie erdffne ich Start-Ups den Weg ins Bieterfeld?




Wie erdffne ich Start-Ups den Weg ins Bieterfeld?

geringere
Formalisierung,
einfachere Teilnahme
moglich

klein anfangen sinnvoll

5 Freigrenzen nutzen




10

Bestimmung des Beschaffungsbedarfs

e mehr Spielraum flr innovative e Kein Spielraum flir innovative
Konzepte, hier konnen die Lédsungen
individuellen Starken besser

genutzt werden
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Bestimmung des Beschaffungsbedarfs

Klassische Herangehensweise

agile
Markterkundung anpczille Beschaffung

A 4

Erstellung des
Leistungsverzeichnis

Beschaffungsgegenstand

final festgelegt

ortliche
Gegebenheiten

Entwicklungsbedarf
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Bestimmung des Beschaffungsbedarfs-losungsoffen?

Gesetzliche Vorgaben, Normen

sofern sich die rechtlichen Anforderungen noch andern, muss die Beschaffung flexibel angepasst
werden, wenn man parallel bereits an der Umsetzung arbeiten mochte z.B. Kommunikations- oder
Verschlisselungsstandards.

Dynamische Instrumentarien mit Entwicklungsspriingen

Bsp.: On-demand Shuttle, Software

Veranderte Anforderungsprofile

Energiewende
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Der Weg ist das Ziel — Absicherung des Erfolgs Uber den
Prozess

Leistungs-
beschreibung

Verfeinertes

__.» -
Konzept - Backlog Sprintplanung

;

AN Grobkonzept

Ausschreibungsphase Konzeptionsphase Entwicklungsphase



Flexible Verfahrensarten

Verhandlungs-
verfahren

Wettbewerblicher Dialog

Innovationspartnerschaft

§ 17 VgV

§ 18 VgV

§ 19 VgV
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Flexiblere Beschaffung von

innovativen Produkten, die

bereits auf dem Markt sind
u.U. mit Anpassungen

AG kann Mittel zum
Bedarfszweck nicht
festlegen

Entwicklung innovativer
Ldsungen fur den
Auftraggeber mit

Unternehmen
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Stellschrauben bei der Eignungsprufung

Umsatz Praqualifizierte Unternehmen

— geringere Anforderungen — Anforderungen beschranken
— alternativ Versicherung fordern
— Klarstellen, dass Umsatzabfrage — Standardanforderungen
nicht die Forderung einer
Geschaéftstatigkeit in diesen

Jahren abbildet.

Referenzen
— mehrere kleinere Auftrage

Mitarbeiterzahl relevant? berlcksichtigen

— auch Abstellen auf personliche
Referenzen moglich?




Welitere Ressourcen

Prasentation XY
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Weitere Ressourcen: Pete — der Legal Chatbot flr Vergaberecht

Hier geht es zu Pete in der Sprechblase unten rechts
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Weitere Ressourcen: Vergaberecht fur Start-Ups der Leitfaden

Hier geht es zum Leitfaden
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